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珠宝市场与田黄大王
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$ 市场

根据最新的统计资料，全球珠宝首饰的销售量

大增。近年按平均销售量每年$9##亿美元的价值，

销售量每年以9A!$#A递增，价格以=A!$!A速

度增长，在国际贸易中长盛不衰。!##"年因经济危

机稍受影响。

我国珠宝首饰金银玉石饰品!##%年销售额为

$%##亿元，年增长$9A，同年出口额%=5?亿美元，

同比增长!9B$$A。我国淡水珍珠年产量达$9##
吨，位居世界第一。我国珠宝首饰业购销两旺，市场

繁荣，世人瞩目。我们以下边的一些数据说明一下

我国珠宝首饰、半宝石、人造宝石和各种石类的基本

情况：据不完全统计，至!###年底全国拥有各类珠

宝首饰企业C万多家，从业人员达!##多万人，产值

在千亿以上；从事经营、生产半宝石、人造宝石、青田

石、寿山石、田黄、鸡血石、独山玉、进口玉、进口水

晶、进口玛瑙、巴林石等的企业和商号@%###多家，

从业人员达C##多万人，年产值与流通金额在!###
亿以上。

!##?年之后全国拥有注册的各类珠宝首饰企业

约9万多家，从业人员达C##多万人，产值超过!
###亿人民币；从事生产经营半宝石、人造宝石、青田

石、寿山石、田黄、鸡血石、独山石、进口玉、进口水

晶、玛瑙以及巴林石、黄龙玉和新进入市场玉类、石

类的企业与商店达=5%万家以上，从业人员超过%##
万人，仅进出口额就达$!#亿美元，产值及交易额超

过9###亿。特别值得一提的是由于我国科学家和企

业的努力，我国的人造宝石成为世界第一位，科研和

产销水平处于世界领先。

深圳市由于经济发达，拥有区位优势，珠宝首饰

业居全国龙头，产量占全国总产量的?9A，年产值达

9##亿元以上，年增幅为!9A以上，有珠宝首饰企业

!$##多家，是全国珠宝首饰加工贸易中心，对宝石

及贵金属材料的需求是全国第一位。新、旧田黄石，

寿山石，青田石，各种天然宝石原料及成品都在全国

位于前列。我国出口首饰架托、镶嵌、饰品占全球的

?%5$A，出口天然宝石制品、半成品占世界@CA。最

近一年来，深圳的田黄市场有如下特点：

（$）有大批由台湾、香港和国外进入深圳的田

黄印章、老货和清代文物级的田黄返销深圳与国内，

而且都有很好的卖价。从!##?年C月至$$月有%
个清代田黄作品卖价达几百万元，几十万元的成交

也有二十几宗。一个$B$公斤的大田黄喊价为$B9
亿元，目前已出价到=###万元，正在洽商中。

（!）由于深圳的卖价比较好，不少内地田黄作

品、原料进入深圳市场，特别是一些有年代的作品和

大师级作品有很好的卖价。

（C）各种巴林石、寿山石、蜡石、黄石类产品和

原料涌向深圳田黄市场，有些优化过的产品几乎和

真田黄一样美观，的确可以乱真。因此，加强对田黄

的检验及认真确定田黄检验的科学标准非常必要。

（@）与$#年以前相比，田黄的卖价和成交价成

十倍几十倍的上扬，有的清代老货达上百倍的上扬。

如一位朋友$"=@年在福州朋友那里得到一个!9#
克的田黄，当时收货价为%万元人民币，最近在深圳

出手卖出了%=#万元人民币的好价。

收稿日期：!#$# #9 !#
作者简介：黄天亮（$"@@
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），男，教授，寿山石专家，亚洲珠宝联合会副会长。

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

  

 
 

 



! 我与田黄大王

上世纪"#年代初，我们国家刚刚开放，我们根

据国家的需要，被安排到地处中缅边界的云南收购

翡翠、宝石和矿产品。当时总后、海后、新兴公司、海

兴公司在那里有一个班子，主要负责这项工作，我们

这些改革开放后第一批珠宝人进入了这个战场。当

时云南的中缅边界根本没有海关，只有部队与民警、

民兵来管理。当时的缅民和边民不可以做翡翠、珠

宝生意的，缅民如果卖翡翠，抓到要杀头坐牢，中国

人做了那就是投机倒把，被没收货品，还要被判刑。

当时做的比较大的是两家：一个是我们；一个是

吴锡贵。吴锡贵是搞砖头料为主，也是刚刚开始，第

一批$%吨就是我们一次性把它买走的，以后他们以

昆华公司的名义越做越大。我们收来的料拿到扬

州、上海、北京等地的玉器厂加工成佛像或饰品，主

要是供当时的广交会出口、换外汇和部分内销。就

是在这个时候我认识了田黄大王郑玮，他那时也在

云南买翡翠原料。郑玮，字美銮，福州长乐人，他不

仅有价值数亿元的$##多块田黄精品的收藏，而且

对田黄有独具特色的识别和评价能力，故田黄界和

收藏界的朋友都称他为田黄大王。他与世家子弟郭

杰是好朋友，又是生意伙伴，也是福建在改革开放后

第一批玩珠宝的人。他们从小对田黄和寿山石都比

较喜爱，在当时的历史条件下就已开始少量收藏与

买卖。在我们之间的朋友交往中，我开始对田黄有

了一定的认识，除向他们学习如何鉴别田黄外，自己

也看看有关书籍，有合适的就买上一块玩一玩。

转眼!#多年过去了，前几天我过生日，郑玮从

香港、敦杰从泰国专程到深圳来看我，我向他们介绍

了要在福州开田黄会，也请他们去参加。据我所知

他们手上有上百件田黄精品、大师作品，清代老货也

有十几件精品。一个!###克的大田黄在香港标价

$&’亿港币，上千万、上百万的货品更多。我们在交

换收藏田黄的体会时总结了如下几点：要有钱、要有

眼、要有胆、要会忍。要想买到好田黄必须有钱、有

资金实力；要买到好货必须有个好眼睛，能识货；要

想买到精品好货，大价值的货也必须有胆量、有魄力

去买。特别是收藏田黄一定要会忍耐，好东西不能

随便出手，该忍的时候忍一下，存一下，才能卖个好

价。

天下朋友的事是一个字———缘，是田黄使我与

田黄大王郑玮、郭杰交了几十年的朋友，是翡翠使我

与李劲松、吴国忠、栾秉王敖、孟宪松等珠宝专家、大师

交了几十年朋友，今天的田黄会议又让我结识了不

少新朋友，希望大家团结合作，求同存异，以大局为

重，共同努力做好田黄的鉴定、商业分级、国标评估

等工作，为中国的田黄事业、珠宝事业做出更大的贡

献。

（后附郑玮先生收存和准备拍卖的极品田黄照片）
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